
Développer des stages à l'atelier
Diversifiez votre activité et valorisez votre savoir-faire

Objectifs 

Tout savoir sur l'accompagnement
Contenu 
Définir sa cible de clientèle 

Adapter l’activité au profil de clientèle et de l’atelier 

Calculer la rentabilité de votre offre 

Rédiger une offre de stage 

Formation continue

Commercial - Communication

Durée : 14 heures 

Modalité : Présentiel - Distanciel / Visio 

Tarif : 420 € 

CONCEVOIR une offre de stage attractive 
CALCULER la rentabilité de son offre 
FAIRE DÉCOUVRIR les savoir-faire 
SCÉNOGRAPHIER l’atelier 

Motivations d’un consommateur de stages ou d’ateliers 
Les profils types de clients afin de pouvoir construire une offre adaptée 
Atelier : Créer des personae 

Le format, la durée et le nombre de stagiaires maximum 
Les besoins en matière première, en espace et en signalétique 

Coût matière, temps passé : préparation, pendant, après 
Fixer les prix 

Décrire le stage de façon linéaire 
Lister tout ce que le client recevra pour le prix 
Recenser et imaginer les bénéfices supplémentaires pour le client 
Atelier : rédaction d’une offre basique 



Mettre l'acheteur de l'offre stage au cœur du produit 

Rédiger une offre de stage, percutante et vendeuse en phase 

Organisation et modalités 
Pour qui :
Créateur ou repreneur d'entreprise, dirigeant d'entreprise, salarié, demandeur d’emploi,
personne à titre individuel 

Accès :
Sous 48 heures avant le 1er jour de la formation sous réserve :

Déroulement :

Accessibilité :
Formation adaptée et accessible aux besoins des personnes en situation de handicap :
condition d'accueil, accès et coordonnées du référent handicap.

Modalités d’évaluation :

Tarifs et financement 

Contact & réservations 
Vous souhaitez + d'informations ? Vous souhaitez vous inscrire en ligne ? Découvrez les
prochaines sessions pour cette formation directement sur notre site web : https://
formation.cma-occitanie.fr/catalogue/developper-stages-latelier

L’importance du storytelling 
Écouter son client 
Capter l'attention 
Renforcer la convivialité entre l’offre et l'utilisateur 
Développer un vocabulaire pour capter l’attention 

Techniques d'écriture et de simplification 

D'un entretien de positionnement
Des effectifs minimum et maximum pouvant être accueillis

Formation à distance en visio
Groupe de 12 personnes en moyenne
Alternance d'apports théoriques et de mises en pratique 

Acquis : questionnaire réalisé en début et fin de formation
Cas pratique tout au long de la formation

420 € net de taxes
Financement : Prise en charge possible
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Les informations de cette fiche proviennent du site www.cma-occitanie.fr et sont données à titre
indicatif ; elles peuvent être actualisées sans préavis. La date de dernière mise à jour de cette fiche est le :
31/07/2026. Date d'impression de ce document : 08/10/2026. 

Siret : 130 027 931 00455. Consulter nos conditions générales de vente sur notre site internet.

Téléphone : 3006

https://www.cma-occitanie.fr
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